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Tankbereich: Langfristig
gute Chancen

Beim diesjahrigen Haase-Partnertreffen trafen sich am 20. und 21. Juni fast 80 Branchenkollegen
zum Fachsimpeln und gemdiitlichem Beisammensein. HVO und die Entwicklung im Tankbereich —
speziell beim Grofirohrsdorfer GfK-Spezialisten — waren die Kernthemen an den beiden Tagen.

ekordverdichtig war schon

mal die Teilnehmerzahl

beim diesjihrigen Haase-

Partnertreffen im sichsi-

schen Grofrohrsdorf. Der
Wunsch, sich auszutauschen und Neu-
es zu erfahren, ist bei den Branchen-
kollegen offensichtlich grofs, obwohl
— oder gerade weil — die reinen Markt-
daten aktuell zumindest im Tankbe-
reich besser sein kénnten. Bei Haase
hinterlisst das aber noch keine grofsen
Sorgenfalten. Das hat mehrere Griinde,
wie die beiden Geschiiftsfithrer Thomas
Falkenbach und Thomas Wobst erliu-
terten: ,,Wir entwickeln uns ihnlich
wie die Gesamtbranche. Im ersten
Halbjahr sind bei uns die Stiickzahlen
bei Heizoltanks um 32 Prozent zurtick-
gegangen. Abscheider, Industrietanks
und Auskleidungen laufen aber auf dem
Niveau des vergangenen Jahres®, sagt
Wobst. Ein aktuelles Projekt zeigt, dass

Haase im Industriebereich gut unter-
wegs ist. So wird derzeit fiir eine sich-
sische Deponie ein sechs Meter hoher,
standortgefertigter und doppelwandi-
ger GFK-Tank errichtet, der mit seinen
sechs Meter Durchmesser insgesamt
160 Kubikmeter Sickerwasser aufneh-
men kann, das in der Deponie direkt
behandelt wird.

Um noch schlagkriftiger und fle-
xibler zu sein, haben die Grofsrohrs-
dorfer in einen neuen Lkw investiert,
der speziell fiir die Auslieferung der
Haase-Abscheider vorgesehen ist. An-
ders als bisher ist das Fahrzeug nicht
mit einem Baggerarm ausgestattet,
da hier die Erdarbeiten immer durch
den Tiefbauer erfolgen, der auch den
Leitungsanschluss realisiert. ,,Dafiir
konnen wir jetzt Abscheider aber auch
Tanks bis zu 25 Meter in Grundstiicke
oder tiber ein Gebiude in den Hinter-
hof heben®, sagt Falkenbach.

Fast 80 Teilnehmer kamen aus ganz Deutschland zum diesjdhrigen Haase-Partnertreffen.
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Bei den Kellertanks ist die Einschit-
zung eher verhalten. ,Viele Endver-
braucher sind verunsichert. Wegen der
Vorgaben aus dem Gebdudeenergie-
gesetz (GEG) werden zunichst Inves-
titionen in neue Ol-Brennwertkessel
vorgezogen. Die Tankmodernisierung
kann spiter erfolgen. Wir sind aber
optimistisch, dass dieses Nachfolgege-
schiift in den niichsten Jahren kommt*,
schitzt Thomas Wobst ein. Das Poten-
zial ist aus seiner Sicht grof. Denn
rund zwei Drittel der Deutschen leben
in Gemeinden mit weniger als 100.000
Einwohnern. Hier miissen die kom-
munalen Wirmepline erst bis zum 30.
Juni 2028 vorliegen. Bis die Planungen
abgeschlossen sind, kinnen auf jeden
Fall auch noch Heizgerite fiir fliissige
Brennstoffe eingebaut werden. Und
viele Kunden setzen darauf — auch we-
gen der sich verbessernden Optionen,
Green-Fuels einsetzen zu kénnen.

HVO schafft neue
Méglichkeiten

Speziell iiber das Thema HVO berich-
teten Lara Wahr und Judith Fischer
von Fritz Wahr Energie aus Nagold in
einem Gastvortrag. Das 1964 degriin-
dete Familienunternehmen handelt mit
Energietrigern fiir Wiarme und Mobi-
litit verschiedenster Art und ist Vor-
reiter bei der HVO-Beschaffung, dem
Transport, der Lagerung und dem Ver-
kauf sowohl an B2B-Kunden als auch
an Endkunden tiber das eigene Tank-
stellennetz im siiddeutschen Raum.
HVO100 ist aktuell bereits an 14 MTB-
Tankstellen von Wahr erhiltlich.

Die beiden Referentinnen spann-
ten einen umfassenden Bogen von der
Herstellung tiber Qualititsunterschiede
bis hin zu rechtlichen Grundlagen zum
Thema HVO. Das war insbesondere
fiir die Partner aus dem Energiehandel
sehr interessant. HVO bedeutet aber
auch fiir die Tankschutzunternehmen
eine weitere potentielle Maglichkeit,
mittelfristig den Anteil erneuerbarer
Energien im Heizol entsprechend den
Forderungen des Gebiudeenergiege-
setzes (GEG) zu realisieren und ihren
Kunden eine nachhaltige Zukunftsop-
tion mit der bestehenden Heiztechnik
aufzuzeigen.

»Uns ging es darum, das Thema
HVO aufgrund unserer eigenen Erfah-
rung praxisnah darzustellen und dabei
auf verschiedene Mythen, die zu die-
sem neuen Kraftstoff kursieren ebenso

Wihrend der
Partner-
tagung
lauschten
die Teil-
nehmer am
Firmensitz
von Haase in
Grofirohrs-
dorf den
Fachvortra-
gen.

einzugehen, wie auf Fragen, die hiiu-
fig von Kunden an uns herangetragen
werden®, sagt Lara Wahr. Der Bera-
tungsbedarf gegentiber Kunden an den
Tankstellen ist durchaus hoch — sowohl
im B2B- als auch vor allem im B2C-Be-
reich. Hiufig wollen die Kunden wis-
sen, ob HVO die gleichen Probleme
wie einst der Biodiesel verursacht, wie
es mit der Verfiighbarkeit aussieht und
vor allem, ob ihr Fahrzeug fiir HVO
freigegeben ist. Mit den Vorurteilen
konnte aufgeriumt werden. ,,Bei letz-
terem empfehlen wir, sich direkt an
den Fahrzeughersteller zu wenden oder
in der stindig aktualisierten Freigabe-
liste auf der Internetplattform ,kraft-
stoffe.info‘ nachzusehen, sagt Judith
Fischer. Wie die beiden schildern, gab
es bisher noch keine grofien Proble-
me bei der Einfithrung von HVO an
den MTB-Tankstellen von Wahr. Das
Unternehmen ging aktiv auf Behorden
und TUV vor Ort zu.

Im Heizolbereich spiirt Wahr bis-
her keine nennenswerte Nachfrage
der Endkunden nach HVO-Produk-
ten. Dafiir, so Judith Fischer, stiinden
auch noch die entsprechenden DIN-
Vorschriften und die Verankerung
in der 1. BImSchV aus. Verschiedene
Firmen bieten zwar schon Heizél mit
HVO-Anteilen an, allerdings nur fiir
Gewerbekunden. So gibt es beispiels-
weise das ,,Shell Blue Heating Oil* fiir
interessierte Geschiftskunden bzw.
Grofbanlagen, wie sie berichtet. Das
Produkt besteht aus 67 Prozent Premi-
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um-Heizol, 26 Prozent paraffinischem
Heizol (HEFA/HVO) und 7 Prozent
hochwertigem Bioheizol (FAME).

Auch wenn etwa in Schweden bereits
heute schon teilweise mit HVO 100 ge-
heizt werde, sei auch die Beimischung
von HVO eine bestens geeignete Op-
tion, erginzt Judith Fischer. Damit
konnten die Anforderungen des GEG
sehr gut erfiillt werden und es rechne
sich fiir die Endkunden.

Insgesamt wurde der Vortrag sehr
interessiert aufgenommen und im An-
schluss noch mit den beiden Referen-
tinnen lebhaft diskutiert. Die Bran-
che ist voller Erwartung, wie sich der
Markt fiir HVO in den kommenden
Monaten und Jahren entwickelt. Die
Firma Fritz Wahr Energie ist jedenfalls
auf die erwartete steigende Nachfrage
eingestellt.

,»,Das hat sich gelohnt.“

Einer, der das erste Mal die Gelegen-
heit hatte, hautnah zu erleben, wie die
Haase-Tanks hergestellt werden, ist
Bjorn Zach von Hiilsmann Umwelt-
technik aus dem zwischen Miinster und
Hamm gelegenen Drensteinfurt. Das
nordrhein-westfilische Unternehmen
hat sich in den vergangenen 40 Jah-
ren auf verschiedenen Gebieten einen
Namen gemacht: u.a. beim Havarie-
management, dem Beseitigen von Ol-
schiden und im Bereich Tanktechnik —
vom Tank-Neubau tiber die Sanierung
und Reinigung bis zur Demontage.

Auf der Terrasse des Biergartens ,,Schlofschinke* lieRen die Hasse-Partner den Tag gemeinsam ausklingen
- mit Blick auf die Altstadt von Pirna.
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Seit iiber 10 Jahren sind die Westfalen
Haase-Partner und, wie Zach berich-
tet, kommen die GFK-Tanks bei seinen
Privat- und Industriekunden gut an.
Uberzeugende Argumente sind bei-
spielsweise: weniger Anschiisse als bei
Batterietankanlagen, eine Auffangwan-
ne ist nicht notwendig, iiber ein Mann-
loch kann der Tank bei Bedarf bequem
gereinigt werden und die besondere Art
der Einbringung und Vor-Ort-Monta-
ge vermeidet auch bei engen Tiiren und
Kellertreppen zusitzliche Baumafnah-
men am Gebiude.

Hiilsmann Umwelttechnik baut aber
nicht nur Tanks, sondern auch Abschei-
der und GFK-Auskleidungen von Haase
ein oder montiert z. B. Innenhiillen in
kellergeschweifste sowie Erdtanks. ,,Da
ist immer viel zu tun. Hinzu kommen
die Havarie-Einsitze bei Umweltschi-
den”, berichtet Zach. Die Auftragslage
bewertet er als weiterhin gut auch wenn
die Tanknachfrage in den vergangenen
Jahren etwas gesunken ist.

Das Haase-Partnertreffen hat sich
fiir ihn in mehrfacher Hinsicht gelohnt:
Es gab interessante Gespriche, einen
intensiven Erfahrungsaustausch mit
anderen Kollegen und viele neue Ein-
driicke. Begeistert war er von den Pro-
duktionsanlagen: ,Jetzt weifs ich, wie
so ein Haase-Tank entsteht. Das hilft
bei den Kundengespriichen, denn viele
in NRW wissen noch gar nicht, was ein
Haase-Tanks ist.“ Gefreut hat er sich
besonders, Annett Lindner personlich
kennenzulernen. Als Verantwortliche
fiir die Auftragsabwicklung unter an-

Ein Haase-Tank schwebt weithin sichtbar in
ca. 30 Meter Hohe
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derem bei Kellertanks ist sie oft seine
erste Ansprechpartnerin am Telefon.
Sie hat ihn immer gut beraten und bei
allen Fragen schnell geholfen.

Kunden besser informieren

Auch fiir Christian Moser, Geschiifts-
fiihrer der Tankschutzzentrum Karl
Brunner GmbH in Puchheim bei Miin-
chen, ist das Thema HVO sehr wichtig.
So hater sich gefreut, beim Haase-Tref-
fen noch mehr Infos dazu zu bekom-
men. Dabei spielt es fiir ihn eine grofte
Rolle, HVO nicht nur an der Tankstel-
le als Kraftstoff anzubieten, sondern
auch im Wirmemarkt zu etablieren.
., Wir miussen unsere Kunden noch viel
stirker informieren, welche Zukunfis-
optionen es fiir fliissige Energietriger
gibt. Mit einem entsprechenden HVO-
Anteil im Heizél kann beispielsweise
das Gebiudeenergiegesetz gut erfiillt
werden. Da muss niemand seine be-
wiihrte und effiziente Olheizung raus-
reifen®, sagt der Tankfachmann. Er
bekommt viele Fragen von seinen Kun-
den und weifs, dass hier noch grofser
Beratungsbedarf besteht. Auch ist aus
seiner Sicht noch vallig offen, in welche
Richtung sich der Markt entwickeln
wird — nicht zuletzt aufgrund des poli-
tischen Hin und Her. Da miisse sich
niemand iiber die Verunsicherung der
Endverbraucher wundern. Sie warten
ab und schieben Investitionen in den
Heizungskeller immer weiter nach hin-
ten. ,,Wenn wir etwas bewegen wollen,
miissen wir aktiv werden. Wiirden alle

Tankschiitzer und Heizolhindler ihre
Kunden anschreiben und sie umfassend
informieren, kénnten wir als Branche
viel erreichen®, ist sich Moser sicher.

Derzeit haben die Tankschutzbetrie-
be gut zu tun, so seine Einschitzung
— vor allem im Servicebereich. Sicher
sind auch wieder einige Tanks vom
Hochwasser betroffen und es bleibt
abzuwarten, inwieweit die Behoérden
Auflagen erteilen, die Tankanlagen
hochwassersicher auszuriisten.

Neue Tanks werden allerdings nach
einem guten Start ins aktuelle Jahr wie-
der weniger nachgefragt. Eine langfris-
tige Prognose hilt er daher fiir schwie-
rig, weswegen sein Unternehmen sich
auch breit aufstellt und unter anderem
Industrieanlagen baut und betreut und
sich mit der sicheren Lagerung ganz
unterschiedlicher Gefahrstoffe befasst.

Gemeinsamer Ausklang

Der jihrliche Ausflug zum partner-
schaftlichen Austausch fiihrte diesmal
nach Konigstein. Mit dem Elbdamp-
fer (Baujahr 1896) ging es nach Pirna.
Der kleine Stadtrundgang fiihrte u. a.
zum Tom-Pauls-Theater und endete
im wahrscheinlich éltesten Biergarten
Deutschlands, wie dessen Betreiber
meinen. Die Terrasse der ,,Schlofs-
schiinke* am Schloss Sonnenstein bie-
tet einen weiten Blick iiber die Altstadt
von Pirna. Genau der richtige Ort fiir
die Teilnehmer, den Tag in gemiitlicher
Atmosphire ausklingen zu lassen.

HHManz

Ein Haase-
Fettabschei-
der wird
hinter eine
Senioren-
residenz in
Wilsdruff
bei Dresden
gehoben.
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